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เอกสารประกอบการสอน 

หลกัสูตรการวางแผนการเงิน CFP®  

 
ชุดวิชาท่ี 6 การวางแผนการเงินแบบองคร์วม 

(Integrated Financial Planning) 

 

วตัถุประสงคก์ารเรียนรู้  
(Learning Outcome Statement) 
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หลักสูตรการวางแผนการเงนิ CFP®   
ชุดวิชาที ่6 การวางแผนการเงนิแบบองคร์วม  

หมวดที ่1 ความรู้พืน้ฐานด้านการวางแผนการเงินแบบองคร์วม  

1.1 อธิบายกระบวนการท างานร่วมกบัลกูคา้ กระบวนการวางแผนการเงิน และกระบวนการจดัท าแผนการ
เงินแบบองคร์วม 

1.2 อธิบายผลของทศันคติ ค่านิยม และอคติทางความคิดของลกูคา้ที่มีต่อกระบวนการวางแผนการเงิน 

1.3 อธิบายขัน้ตอนการเก็บรวบรวมขอ้มลูและการเตรียมขอ้มลูเพื่อใชใ้นการวิเคราะห์ 
1.4 อธิบายกระบวนการวิเคราะหข์อ้มลูทางการเงินของลกูคา้ 
1.5 ระบปุระเด็นและปัญหาที่สง่ผลต่อการวางแผนการเงินแบบองคร์วม 
1.6 อธิบายการพฒันาขอ้เสนอแนะเชิงบรูณาการ 
1.7 ระบเุทคนิคในการน าแผนการเงินไปปฏิบติั 

1.8 อธิบายความจ าเป็นของการทบทวนแผนการเงินของลกูคา้อย่างสม ่าเสมอ 

 

หมวดที ่2 การสร้างและก าหนดความสัมพันธก์ับลูกค้า  

2.1 ระบปุระเภทนกัลงทนุเชิงพฤติกรรม และลกัษณะความตอ้งการค าแนะน าทางการเงินของลกูคา้แต่ละ
ประเภท 

2.2 ระบขุอบเขตบรกิาร สมรรถนะ และประสบการณท์ี่นกัวางแผนการเงินตอ้งมีเพื่อรองรบัความตอ้งการ
ของลกูคา้ 

2.3 ประเมินว่านกัวางแผนการเงินสามารถตอบสนองความตอ้งการของลกูคา้ไดห้รือไม่ 

2.4 ก าหนดขอบเขตการใหบ้รกิารและแนวทางการสื่อสารที่เหมาะสมกบัลกูคา้ 

 

หมวดที ่3 การเก็บรวบรวมข้อมูลของลูกค้า  

3.1 ระบวุตัถปุระสงค ์ความตอ้งการ ค่านิยม และขอ้จ ากดัของลกูคา้ที่มีผลทางการเงิน โดยมีความชดัเจน
ดา้นเวลา เงิน และล าดบัความส าคญั 

3.2 ระบขุอ้มลูที่จ  าเป็นต่อการจดัท าแผนการเงินแบบองคร์วม 

3.3 ระบปุระเด็นทางกฎหมายของลกูคา้ที่สง่ผลต่อแผนการเงิน 

3.4 ประเมินทศันคติ อคติ แรงจงูใจ และระดบัความรอบรูท้างการเงินของลกูคา้ 

3.5 อธิบายผลของอคติของลกูคา้ที่มีต่อการตดัสินใจทางการเงินและความเป็นอยู่ทางการเงิน 
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3.6  ระบกุารเปลี่ยนแปลงที่มีนยัส าคญัในสถานการณส์่วนบุคคลและการเงินของลกูคา้ 

3.7  เตรียมขอ้มลูใหอ้ยู่ในรูปแบบที่พรอ้มต่อการวิเคราะห ์

 

หมวดที ่4 การวิเคราะหแ์ละประเมินสถานะทางการเงนิของลูกค้า 

4.1 การวิเคราะหเ์ชิงบรูณาการ 
4.1.1 วิเคราะหข์อ้มลูของลกูคา้เพื่อจดัล าดบัความส าคญัของเปา้หมายทางการเงินแบบองคร์วม 

4.1.2 วิเคราะหง์บการเงิน และอตัราสว่นทางการเงิน เพื่อใหค้ าแนะน าในดา้นสถานะทางการเงิน 

4.1.3 วิเคราะหค์วามเชื่อมโยงระหว่างแผนการลงทนุ การประกนั ภาษี การเกษียณ และการวางแผน
มรดก 

4.1.4 วิเคราะห ์trade-off ระหว่างเปา้หมายหลายดา้นภายใตท้รพัยากรจ ากดั 

4.1.5 ทดสอบความทนทานของแผนดว้ย scenario / stress test 
4.2 การศึกษาบตุร 

4.2.1 ค านวณเงินที่ตอ้งใชเ้พื่อการศกึษาบุตรในอนาคตโดยค านึงถึงเงินเฟ้อ 
4.2.2 วิเคราะหค์วามเป็นไปไดข้องเปา้หมายการศกึษาและผลกระทบต่อเปา้หมายอ่ืน 

4.3 การป้องกนัความเสี่ยง 
4.3.1 ค านวณทนุประกนัชีวิตที่เหมาะสมดว้ยวิธี Human Life Value และ Needs-based 
4.3.2 วิเคราะหค์วามเพียงพอของการคุม้ครองชีวิต สขุภาพ และทพุพลภาพ 

4.4 การลงทนุเพื่อเป้าหมายระยะสัน้ 
4.4.1 ค านวณเงินออมและเงินลงทุนที่ตอ้งใชส้  าหรบัเปา้หมายระยะสัน้ 
4.4.2 วิเคราะหค์วามเหมาะสมของสินทรพัยต์ามระยะเวลาและความสามารถในการรบัความเสี่ยง 

4.5 การเกษียณอายุ 
4.5.1 ค านวณค่าใชจ้่ายหลงัเกษียณ เงินกอ้น ณ วนัเกษียณ  
4.5.2 ค านวณจ านวนเงินทุนที่มีส  าหรบัการเกษียณอายุ 
4.5.3 ค านวณจ านวนเงินที่ตอ้งลงทนุในการบรรลเุปา้หมายเกษียณอายุ 
4.5.4 วิเคราะหค์วามเพียงพอของเงินเกษียณและความเสี่ยงจากอายุยืนยาว 

4.6 การวางแผนภาษีเงินไดบุ้คคลธรรมดา 
4.6.1 ค านวณภาษีเงินไดบุ้คคลธรรมดาจากรายไดห้ลายประเภท 
4.6.2 วิเคราะหผ์ลของการวางแผนภาษีต่อสภาพคลอ่งและเป้าหมายระยะยาว 
4.6.3 เชื่อมโยงการวางแผนภาษีกบัเปา้หมายเกษียณ การป้องกนัความเสี่ยง และการลงทนุ 
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4.7 การวิเคราะหก์ารแบ่งทรพัยม์รดก 
4.7.1 วิเคราะหแ์ละค านวณการแบ่งทรพัยม์รดกตามกฎหมายและพินยักรรม 
4.7.2 ประเมินผลกระทบดา้นภาษี ความเป็นธรรม และความขดัแยง้ในครอบครวั 

 

หมวดที ่5 การพัฒนาข้อเสนอแนะและการน าเสนอแผน 

5.1 อธิบายผลของความเชื่อของลกูคา้ที่มีต่อการตดัสินใจทางการเงิน 

5.2 สงัเคราะหข์อ้เสนอแนะและขัน้ตอนการด าเนินการใหเ้ป็นแผนการเงินแบบองคร์วม 

5.3 ประเมินความสอดคลอ้งของขอ้เสนอแนะกบัความเสี่ยง ทศันคติ ความสามารถ และความตอ้งการ
ของลกูคา้ 

5.4 วดัความกา้วหนา้ในการบรรลเุปา้หมายของแผนการเงิน 

5.5 ก าหนดกระบวนการและรอบการทบทวนแผนการเงินที่เหมาะสม 

 

หมวดที ่6 การน าแผนไปปฏิบัติ 

6.1 จดัล าดบัขอ้เสนอแนะของการวางแผนการเงินเพื่อใหล้กูคา้บรรลเุป้าหมายทางการเงินแบบองคร์วม 

 

หมวดที ่7 การทบทวนสถานการณข์องลูกค้า 

7.1 ประเมินสถานการณข์องลกูคา้เมื่อมีการเปลี่ยนแปลงทางการเงิน เศรษฐกิจ หรือชีวิต และปรบั
แผนการเงินใหเ้หมาะสม 

7.2 วิเคราะหส์ถานการณท์ี่ควรปรบัเปลี่ยนค าแนะน า แมล้กูคา้ไม่รอ้งขอโดยตรง 

 

หมวดที ่8 จริยธรรมและมาตรฐานวิชาชีพในการวางแผนการเงนิแบบองคร์วม 

8.1 หลกัจรยิธรรมและหนา้ที่ต่อลกูคา้ 
8.1.1 อธิบายหลกัจรยิธรรมและมาตรฐานวิชาชีพของนกัวางแผนการเงิน CFP 
8.1.2 อธิบายแนวคิด หนา้ที่ในการยดึประโยชนส์งูสดุของลกูคา้เป็นส าคญั (duty of care / fiduciary 

mindset) 
8.2 ความขดัแยง้ทางผลประโยชน ์(Conflict of Interest) 

8.2.1 ระบสุถานการณท์ี่อาจก่อใหเ้กิดความขดัแยง้ทางผลประโยชนใ์นการใหค้ าแนะน าทางการเงิน 
8.2.2 วิเคราะหผ์ลกระทบของความขดัแยง้ทางผลประโยชนต่์อการตดัสินใจของนกัวางแผนและ

ผลประโยชนข์องลกูคา้ 
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8.2.3 ประเมินแนวทางการเปิดเผย การจดัการ หรือการหลีกเลี่ยงความขดัแยง้ทางผลประโยชนอ์ย่าง
เหมาะสม 

8.3 จรยิธรรมในการใหค้ าแนะน าเชิงบรูณาการ 
8.3.1 ประเมินความเหมาะสมของขอ้เสนอแนะเมื่อเป้าหมายทางการเงินหลายดา้นขดัแยง้กนั 
8.3.2 วิเคราะหก์ารตดัสินใจเชิงจริยธรรมภายใตข้อ้จ ากดัดา้นขอ้มลู เวลา หรือแรงกดดนัจากลกูคา้ 
8.3.3 เลือกแนวทางการใหค้ าแนะน าที่สอดคลอ้งกบัจรยิธรรม แมไ้ม่ใช่ทางเลือกที่ใหผ้ลตอบแทน

สงูสดุ 
8.4 จรยิธรรมในการสื่อสารและการเปิดเผยขอ้มลู 

8.4.1 ประเมินความครบถว้นและความชดัเจนของการเปิดเผยขอ้มลูที่ส  าคญัต่อการตดัสินใจของ
ลกูคา้ 

8.4.2 วิเคราะหผ์ลกระทบของการสื่อสารที่ไม่ชดัเจน บิดเบือน หรือเลือกเปิดเผยเฉพาะบางสว่น 
8.4.3 เลือกรูปแบบการสื่อสารที่เหมาะสมกบัระดบัความรู ้ความเขา้ใจ และความเปราะบางของ

ลกูคา้ 
 
 
 

 


