
รู้จักนักวางแผนการเงิน CFP®
และการวางแผนการเงิน

6 องค์ประกอบของการวางแผนการเงิน

6 กระบวนการปฏิบัติในการวางแผนการเงิน

จรรยาบรรณและความรับผิดชอบในฐานะ
ผู้ประกอบวิชาชีพวางแผนการเงิน

กรอบความสามารถในการทํางานของ
นักวางแผนการเงิน CFP®





การวางแผนการเงิน คือการกระบวนการพัฒนากลยุทธ์เพ่ือช่วยลูกค้าบริหารจัดการเร่ืองการเงินจนทําให้

เค้าเหล่าน้ันได้บรรลุเป้าหมายทางการเงินในชีวิต ซ่ึงการวางแผนการเงินน้ันจําเป็นท่ีจะต้องมีความรู้

เร่ืององค์ประกอบของการวางแผนการเงินอย่างครบถ้วน ซ่ึงน่ันเป็นภารกิจของนักวางแผนการเงิน CFP®

มืออาชีพ ท่ีจําเป็นต้องศึกษาและผ่านการอบรมเพ่ือให้เข้าใจในทุกกระบวนการอย่างถ่องแท้ จนมี

ความสามารถในการวางแผนการเงินให้กับลูกค้าทุกคนได้ ซ่ึงองค์ประกอบของการวางแผนการเงินท่ีพูด

ถึงน้ันมีท้ังหมด 6 ด้านด้วยกัน ได้แก่ 

1. การบริหารการเงิน (Financial Management) 

นักวางแผนการเงิน CFP จะรวบรวมข้อมูลเก่ียวกับรายละเอียด

สินทรัพย์ หน้ีสิน กระแสเงินสด รายได้ และภาระผูกพันต่างๆ 

ของลูกค้า เพ่ือตรวจสอบและพิจารณาแนวโน้มพฤติกรรม

การเงินของลูกค้าท่านน้ันๆ ว่ามีสภาพคล่องทางการเงินเป็น

อย่างไร มีเงินสํารองหรือไม่ พร้อมจัดทํางบแสดงความม่ังค่ัง 

งบกระแสเงินสด และงบประมาณ เพ่ือประเมินภาพรวมของ

แผนการเงินและทางเลือกในการลงทุน

2. การบริหารสินทรัพย์ (Asset Management) 

นักวางแผนการเงิน CFP จะเก็บข้อมูลท่ีจําเป็นเก่ียวกับรายการ

สินทรัพย์ท่ีลูกค้าได้ลงทุนไว้เพ่ือจัดทํารายการจําแนกสินทรัพย์

ท้ังหมด และลงมือวิเคราะห์พิจารณาดูพฤติกรรมการจัดสรร

สินทรัพย์ การลงทุน รวมถึงแง่มุมความคิดต่อการลงทุน 

ความสามารถในการรับความเส่ียง หรือความคาดหวังใน

ผลตอบแทนของลูกค้าน้ันๆ เพ่ือพิจารณาแนวทางกลยุทธ์ ใน

การลงทุนท่ีเป็นไปได้ตามเป้าหมายการเงินท่ีตกลงกันไว้



3. การบริหารความเส่ียง (Risk Management) 

นักวางแผนการเงิน CFP จะตรวจสอบข้อมูลรายละเอียด

เก่ียวกับกรมธรรม์ประกันภัยประเภทต่าง ๆ รวมถึงดูว่าลูกค้ามี

ภาระผูกพันทางการเงินอย่างไรบ้าง เพ่ือประเมินความสามารถ

ในการรับความเส่ียงในอนาคต รวมถึงวิเคราะห์ปัญหาทาง

การเงินของลูกค้าอีกด้วย

6. การวางแผนจัดการมรดก (Estate Planning)

นักวางแผนการเงิน CFP จะเก็บรวบรวมรายละเอียดเก่ียวกับ

สัญญาและเอกสารต่างๆ มาจัดทํารายการมรดก มองหาข้อ 

จํากัดและตรวจสอบเอกสารทางกฎหมายท่ีเก่ียวข้องท้ังหมด 

รวมถึงพิจารณาความสัมพันธ์ ในครอบครัวและวัตถุประสงค์

ในการจัดการมรดก เพ่ือพิจารณากลยุทธ์การวางแผนจัดการ

มรดก ท่ีสําคัญคือนักวางแผนการเงิน CFP จะเตรียมคํานวณ 

หาประมาณการตัวเลขรายจ่ายและภาษีท่ีอาจจะเกิดข้ึน รวมถึง

ประเมินสภาพคล่องของกองมรดกและความต้องการเฉพาะ ของผู้รับ

ผลประโยชน์เม่ือลูกค้าเสียชีวิตอีกด้วย

4. การวางแผนภาษี (Tax Planning) 

นักวางแผนการเงิน CFP จะเก็บรวบรวมข้อมูลจําเป็นในการ

กําหนดสถานการณ์ทางภาษีของลูกค้า รายการสินทรัพย์ท่ีต้อง

เสียภาษี ภาระหน้ีสินท่ีค้างชําระในปัจจุบันและอนาคตท่ีอาจจะ

เกิดข้ึน รวมถึงพิจารณาถึงบุคคลท่ีเก่ียวข้องกับการเสียภาษี

ของลูกค้าของตน จากน้ันจะวิเคราะห์ข้อมูลเพ่ือหากลยุทธ์และ

โครงสร้างทางภาษีท่ีเหมาะสม มาวางแผนภาษีท่ีสอดคล้องกับ

สถานการณ์ของลูกค้า

5. การวางแผนเพ่ือการเกษียณ (Retirement Planning) 

นักวางแผนกาเรงิน CFP จะเก็บรวบรวมข้อมูลเก่ียวกับแหล่ง

รายได้สําหรับเกษียณของลูกค้า รวมถึงรายละเอียดรายรับ

รายจ่ายท่ีจะเกิดข้ึนอย่างถ่ีถ้วน เพ่ือพิจารณาความเป็นไปได้

ของเป้าหมายท่ีกําหนดไว้ พร้อมหากลยุทธ์และแผนการเงินท่ี

เป็นไปได้มานําเสนอ พร้อมประเมินผลกระทบท่ีอาจเกิดข้ึนหาก

มีการเปล่ียนแปลงตัวเลขทางการเงินในอนาคต





นักวางแผนการเงิน CFP เปรียบเสมือนเพ่ือนคู่คิดเร่ือง

การเงิน หรือผู้เช่ียวชาญท่ีมีองค์ความรู้เร่ืองการเงินแบบ

องค์รวม แต่ใครหลายคนอาจจะยังไม่รู้ถึงวิธีการทํางาน

ของพวกเค้า วันน้ีเราจะมาแจกแจงกระบวนการปฏิบัติใน

การวางแผนการเงินของ นักวางแผนการเงิน CFP ให้ทุกคนได้รู้

กัน

นักวางแผนการเงิน CFP ควรสร้างความสัมพันธ์และ

กําหนดขอบเขตการให้บริการวางแผนการเงินกับลูกค้า 

โดยแจ้งให้ลูกค้าทราบถึงข้อมูลการให้บริการและความรู้

ความสามารถของตน นอกจากน้ีต้องร่วมกันประเมิน

ระหว่างนักวางแผนการเงิน CFP และผู้ขอรับบริการถึง

เป้าหมายและความต้องการในการวางแผนการเงินน้ันๆ 

พร้อมกําหนดขอบเขตให้แน่ใจว่านักวางแผนการเงิน CFP 

เข้าใจและสามารถดูแลลูกค้าได้อย่างครบถ้วน

นัก วางแ ผ น การ เ งิน  CFP เ ม่ือ เ ร่ิม ใ ห้ คําแ น ะ นํา กั บ

ผู้รับบริการแล้ว ใจความสําคัญอย่างหน่ึงคือการรวบรวม

ข้อมูลของลูกค้าให้ ได้ครบถ้วนสมบูรณ์ ท้ังข้อมูลส่วนตัว

และด้านการเงินของลูกค้าน้ันๆ เพ่ือจัดลําดับความสําคัญ

ของเป้าหมายต่างๆ ตามท่ีได้ตกลงกันไว้ 

หลังจากรวบรวมข้อมูลแล้ว นักวางแผนการเงิน CFP จะ

ลงมือวิเคราะห์สถานการณ์และข้อมูลของลูกค้าอย่าง

ละเอียด เพ่ือประเมินจุดอ่อนและจุดแข็งของสถานการณ์

การเงินปัจจุบันของลูกค้า เพ่ือจัดทําแผนการเงินท่ี

เหมาะสมกับเป้าหมายท่ีต้ังต้น



เม่ือประเมินข้อมูลและสถานการณ์ของลูกค้าแล้ว นัก

วางแผนการเงิน CFP จะทําการกําหนดและวางแผนกล

ยุทธ์ท่ีเหมาะสมในการวางแผนการเงินให้กับลูกค้า พร้อ

จัดทําและเสนอแผนการเงินเพ่ือช่วยให้ลูกค้าบรรลุ

เป้าหมายและความต้องการตามลําดับความสําคัญท่ีร่วม

ตกลงกันไว้ 

นักวางแผนการเงิน CFP และลูกค้าเ ร่ิมดําเนินตาม

แผนการเงินท่ีตกลงร่วมกัน พร้อมปฏิบัติตามบทบาทและ

ความรับผิดชอบของแต่ละฝ่ายตามแผนท่ีวางเอาไว้ ซ่ึง

จะต้องสอดคล้องกับข้อตกลงแรกเร่ิมและขอบเขตข้อ

ผูกพันในการให้และรับบริการ โดยหน้าท่ีหลักของนัก

วางแผนการเงิน CFP คือการแนะนําผลิตภัณฑ์และ

บริการทางการเงินตามแผนท่ีวางเอาไว้พร้อมคําแนะนํา

เพ่ือให้ลูกค้าได้เลือกลงทุน

ส่ิงสําคัญในหน้าท่ีของนักวางแผนการเงิน CFP คือการ

ทบทวนสถานการณ์ของลูกค้าอย่างสม่ําเสมอเพ่ือให้

สอดคล้องกับเป้าหมายและสถานการณ์ปัจจุบัน และคิด

วิธีวางแผนรองรับเหตุการณ์ ในอนาคตเพ่ือลดความ

เส่ียงหรือเพ่ิมโอกาสให้กับลูกค้าของตน





1. นักวางแผนการเงิน CFP จะต้องมีความรู้ด้านการวางแผนการเงินใน

ทุกมิติท่ีเก่ียวข้อง โดยต้องเข้ารับการอบรมความรู้ 6 ชุดวิชา ได้แก่ 

พ้ืนฐานการวางแผนการเงิน ภาษีและจรรยาบรรณ การวางแผนการ

ลงทุน  การวางแผนการประกันภัย การวางแผนเพ่ือวัยเกษียณ การ

วางแผนภาษีและมรดก และการจัดทําแผนการเงิน

3. นักวางแผนการเงิน CFP จะต้องมีประสบการณ์การทํางานใน

วิชาชีพท่ีเก่ียวข้องกับอุตสาหกรรมการเงินเป็นระยะเวลาอย่างน้อย 3 

ปี เพ่ือเป็นเคร่ืองยืนยันว่านักวางแผนการเงิน CFP มีความสามารถใน

การประยุกต์ ใช้ความรู้และทักษะ สําหรับให้คําปรึกษาและจัดทําแผนการ

เงินให้แก่ลูกค้าแต่ละรายในสถานการณ์จริงได้อย่างมีประสิทธิภาพ

2. นักวางแผนการเงิน CFP จะต้องผ่านการสอบหลักสูตรการ

วางแผนการเงิน CFP 4 ฉบับ ซ่ึงมีเน้ือหาครอบคลุมองค์ความรู้การ

อบรมท้ัง 6 ชุดวิชา เพ่ือวัดความรู้ และประเมินความสามารถในการนํา

ความรู้และทักษะไปประยุกต์ ใช้ ในการให้คําปรึกษา และจัดทําแผนการ

เงินให้เข้ากับสถานการณ์การวางแผนการเงินจริงในรูปแบบต่างๆ

4. นักวางแผนการเงิน CFP ต้องตกลงท่ีจะยึดถือและปฏิบัติตาม “ประมวล

จรรยาบรรณและความรับผิดชอบในฐานะผู้ประกอบวิชาชีพวางแผน

การเงิน” และ “หลักปฏิบัติการวางแผนการเงิน” ซ่ึงเป็นหลักเกณฑ์ข้ัน

พ้ืนฐานท่ีกําหนดหน้าท่ีและความรับผิดชอบท่ีนักวางแผนการเงิน CFP พึง

ปฏิบัติต่อสาธารณะ ลูกค้า เพ่ือนร่วมงาน และนายจ้าง เพ่ือสร้างความม่ันใจ

แก่ผู้มีส่วนเก่ียวข้องต่อวิชาชีพนักวางแผนการเงิน





จรรยาบรรณ 1 คํานึงถึงประโยชน์ของลูกค้าเป็นสําคัญ

(Client First)

ให้ความสําคัญต่อผลประโยชน์ของลูกค้าเป็นอันดับแรก ปฏิบัติ

หน้าท่ีด้วยความซ่ือสัตย์ และไม่ถือเอาประโยชน์ส่วนตนมากกว่า

ผลประโยชน์ของลูกค้า

จรรยาบรรณ 2 ยึดม่ันในส่ิงท่ีถูกต้องและชอบธรรม

(Integrity)

ประกอบอาชีพด้วยความหนักแน่น ม่ันคงในส่ิงท่ีถูกต้องและชอบธรรม 

หากมีสถานการณ์ท่ีมีความคิดเห็นแตกต่างกัน แต่ยังถูกต้องด้วย

กฏหมาย แต่ต้องไม่ ได้ เกิดข้ึนเพราะต้ังใจหลอกลวงหรือให้

ความสําคัญกับผลประโยชน์ส่วนตัว จะต้องปฏิบัติหน้าท่ีโดยยึดม่ัน

ความถูกต้องชอบธรรม ท้ังโดยหลักการท่ีเป็นลายลักษณ์อักษรและ

เจตนา

จรรยาบรรณ 3 ความเป็นกลาง

(Objectivity)

ประกอบอาชีพด้วยความเป็นกลาง อาศัยความเท่ียงธรรม ไม่

ลําเอียง ไม่ว่านักวางแผนการเงินจะให้บริการลูกค้าในรูปแบบหรือ

สถานการณ์ ไหน ก็จะต้องปฏิบัติหน้าท่ีด้วยความเป็นกลางถูกต้อง

ชอบธรรม จัดการกับความขัดแย้งทางผลประโยชน์และตัดสินใจ

เย่ียงผู้ประกอบวิชาชีพ



จรรยาบรรณ 4 ความเป็นธรรม

(Fairness)

ปฏิบัติหน้าท่ีอย่างเป็นธรรม และมีเหตุผลกับลูกค้า นายจ้างและ

ผู้เก่ียวข้อง เปิดเผยและจัดการความขัดแย้งทางผลประโยชน์ ใน

การให้บริการอย่างเป็นธรรม ซ่ือสัตย์สุจริต ปราศจากความรู้สึก

ส่วนตัว ไม่มีอคติ เพ่ือให้เกิดผลประโยชน์อย่างเท่าเทียมกัน ปฏิบัติ

ต่อผู้อ่ืนเช่นเดียวกับท่ีต้องการให้ผู้อ่ืนปฏิบัติต่อตนเอง

จรรยาบรรณ 5 มีความเป็นมืออาชีพ

(Professionalism)

ปฏิบัติตนอย่างเป็นมืออาชีพ นักวางแผนการเงินมีหน้าท่ีท่ีจะต้อง

ปฏิบัติกับลูกค้า เพ่ือนร่วมวิชาชีพ และผู้ท่ีอยู่ในวิชาชีพท่ีเก่ียวข้อง

อย่างมีเกียรติ มีศักด์ิศรี ปฏิบัติตามกฏระเบียบข้อกําหนดอย่าง

เหมาะสม ประพฤติตนอย่างเป็นมืออาชีพรวมถึงร่วมมือกับเพ่ือน

ร่วมวิชาชีพในการสร้างและรักษาไว้ซ่ึงภาพลักษณ์ต่อสาธารณชน 

และบทบาทในการรักษาผลประโยชน์สาธารณะ

จรรยาบรรณ 6 ความรู้ความสามารถ

(Competence)

มีความรู้ความสามารถในการประกอบวิชาชีพ ซ่ึงไม่ได้หมายถึง

เฉพาะแค่ระดับทักษะ ความรู้ และความสามารถท่ีเพียงพอต่อการ

ให้บริการลูกค้าเท่าน้ัน แต่ยังรวมถึงการมีสติปัญญาในการรับรู้

ข้อจํากัดของตน และยอมรับคําปรึกษาหรือการแนะนําลูกค้าให้

บุคคลอ่ืนตามความเหมาะสม และหม่ันเพ่ิมพูนความรู้ความสามารถ

ท่ีเก่ียวข้องกับวิชาชีพอย่างต่อเน่ือง



จรรยาบรรณ 7 การรักษาความลับ

(Confidentiality)

ไม่เปิดเผยข้อมูลความลับของลูกค้า เก็บรักษาความลับ ปกป้อง

ข้อมูลของลูกค้า โดยสามารเปิดเผยข้อมูลให้แก่บุคคลท่ีได้รับความ

ยินยอมจากลูกค้าเท่าน้ัน การสร้างความเช่ือม่ันและความไว้วางใจ

จําเป็นต้องอาศัยการรักษาความลับข้อมูลของลูกค้า โดยไม่

เปิดเผยข้อมูลส่วนตัวของลูกค้าอย่างไม่เหมาะสม

จรรยาบรรณ 8 ความใส่ใจระมัดระวัง

(Diligence)

ปฏิบัติหน้าท่ีด้วยความใส่ใจระมัดระวัง การให้บริการอย่างรวดเร็ว

และละเอียดรอบคอบ นอกจากน้ียังรวมถึงการวางแผนการเงิน

และการควบคุมดูแลการให้บริการอย่างเหมาะสมด้วย



การวางแผนการเงินเป็นกระบวนการพัฒนากลยุทธ์ทางการเงิน ซ่ึงนักวางแผนการเงิน CFP ใช้เพ่ือช่วย

ลูกค้าในการบริหารจัดการเร่ืองการเงินให้บรรลุตามเป้าหมายในชีวิต และเพ่ือท่ีจะดูแลลูกค้าทุกคนได้อย่าง

สมบูรณ์ นักวางแผนการเงิน CFP ทุกคนจําเป็นต้องมีคุณสมบัติมาตรฐานทางวิชาชีพเพ่ือให้สามารถ

ปฏิบัติงานได้ประสบผลสําเร็จอย่างดี หรือท่ีเรียกกันว่า “กรอบความสามารถในการทํางานของนัก

วางแผนการเงิน CFP” ตามท่ี Financial Planning Standards Board Ltd. (FPSB) กําหนดไว้ ซ่ึงแบ่ง

ออกเป็น 3 ด้าน ได้แก่ ความสามารถ (Abilities) ทักษะ (Skills) และ ความรู้ (Knowledge) 

ในการวางแผนการเงินให้ลูกค้าทุกคร้ัง นักวางแผนการเงิน CFP จําเป็นต้องดึงเอาความสามารถของนัก

วางแผนการเงิน (Financial Planner Abilities) ท่ีจําเป็นหลายด้านออกมาใช้ เพ่ือให้สามารถวางแผน

การเงินได้บรรลุตามความต้องการของผู้รับคําปรึกษา รวมถึงใช้ ทักษะทางวิชาชีพ (Financial Planner 

Professional Skills) ด้านใดด้านหน่ึงหรือหลายด้านมาประกอบกัน ซ่ึงการทํางานท้ังหมดต้องอยู่บน

รากฐานขององค์ความรู้เร่ืองการวางแผนการเงิน (Financial Planning Body of Knowledge) ถึงจะ

ถือว่าผลงานของนักวางแผนการเงินคนน้ันบรรลุผลสําเร็จ (อ่านรายละเอียดกรอบความสามารถแต่ละด้านได้ ใน

รูปภาพ)

หากนักวางแผนการเงิน CFP คนไหนสามารถทํางานได้ตามกรอบความสามารถท่ีกําหนด และยังรู้จักหา

ความรู้ ใหม่ๆ ฝึกฝนทักษะและองค์ความรู้อยู่เสมอ ย่อมถือว่านักวางแผนการเงินผู้น้ันได้เปิดโอกาสใน

อนาคตของตัวเองอย่างสมบูรณ์น่ันเอง



ความสามารถของนักวางแผนการเงิน 

(Financial Planner Abilities)

หมายถึงภารกิจท่ีผู้ประกอบวิชาชีพวางแผนการเงินต้องทํา

เม่ือให้บริการวางแผนการเงินแก่ลูกค้า ซ่ึงในการวางแผน

กา ร เ งิ น ใ ห้ ลู ก ค้ า ทุ ก ค ร้ั ง  นั ก ว า ง แ ผ น ก า ร เ งิ น  CFP 

จําเป็นต้องดึงเอาความ สามารถในการวางแผนการเงินท่ี

จําเป็นหลายด้านออกมาใช้ เพ่ือให้สามารถวางแผนการเงิน

ได้บรรลุตามความต้องการของลูกค้าได้อย่างดี ซ่ึง FPSB

ได้กําหนดความสามารถท่ีนักวางแผนการเงินจําเป็นต้องมี

ใน 3 ด้าน คือ

1. การเก็บรวบรวมข้อมูล (Collection) ซ่ึงผู้ประกอบวิชาชีพวางแผนการเงินต้องมีความสามารถในส่วนน้ี

อย่างย่ิง รวมท้ังสามารถท่ีจะระบุข้อเท็จจริง และจัดระเบียบข้อมูลท้ังหมดเพ่ือใช้สําหรับการวิเคราะห์ต่อไป

2. การวิเคราะห์ข้อมูล (Analysis) นักวางแผนการเงิน CFP ต้องสามารถระบุและพิจารณาปัญหาต่างๆ 

รวมถึงวิเคราะห์และประเมินข้อมูลท่ีได้มาอย่างถูกต้องเหมาะสมเพ่ือพัฒนากลยุทธ์ต่างๆ

3. การสังเคราะห์ข้อมูล (Synthesis) นักวางแผนการเงิน CFP ต้องสามารถสังเคราะห์ข้อมูลเพ่ือพัฒนา

และประเมินกลยุทธ์ต่างๆ เพ่ือนําไปสู่การจัดทําแผนการเงินให้กับลูกค้าน่ันเอง

ซ่ึงความสามารถในแต่ละด้านจะครอบคลุมท้ัง 6 องค์ประกอบของแผนการเงิน คือ การบริหารการเงิน 

(Financial Management) การบริหารสินทรัพย์ (Asset Management) การบริหารความเส่ียง (Risk 

Management) การวางแผนภาษี (Tax Planning) การวางแผนเพ่ือการเกษียณ (Retirement Planning)

และการวางแผนจัดการมรดก (Estate Planning)



1. ความรับผิดชอบทางวิชาชีพ (Professional Responsibility)

เช่น เร่ืองของการเสริมสร้างความไว้ใจ การแสดงความคิดเห็นและตัดสินใจบนพ้ืนฐานของจริยธรรม ความ

ซ่ือสัตย์ การตระหนักถึงบทบาทหน้าทีและขีดจํากัด เป็นต้น

2. แนวทางปฏิบัติงาน (Practice)

เช่น การปฏิบัติตามกฎหมายและกฎระเบียบต่างๆ อย่างถูกต้องอยู่เสมอ การรักษามาตรฐานการทํางาน

ของตน และติดตามความเคล่ือนไหวหรือความเปล่ียนแปลงตามสภาพแวดล้อม ต่ืนตัวท่ีจะเรียนรู้และ

พัฒนาตนเอง ค้นคว้าและวิจัยข้อมูลใหม่ๆ ท่ีเป็นประโยชน์ เป็นต้น

3. การส่ือสาร (Communication)

เช่น ให้ความใส่ใจในการส่ือสาร อธิบายในรายละเอียดข้อมูลรวมถึงความต้องการของลูกค้า เสริมสร้าง

ความรู้สึกท่ีดีต่อลูกค้าและตนเอง ทํางานอย่างเป็นระบบและเป็นลายลักษณ์อักษร นําเสนอเหตุผลท่ี

น่าเช่ือถือ พร้อมท่ีจะแก้ไขอุปสรรคและข้อจํากัดต่างๆ ได้อย่างดี เป็นต้น

4. การรับรู้และความเข้าใจ (Cognitive)

ใช้วิธีการท่ีเหมาะสมมาวางแผนหรือแก้ปัญหาอย่างเป็นประโยชน์ รู้จักวิเคราะห์และบูรณาการข้อมูลจาก

แหล่งความรู้ พิจารณาจุดเด่นจุดด้อยของแนวทางการปฏิบัติงาน รวมถึงมีความยืดหยุ่นในการปรับเปล่ียน

ความคิด และพฤติกรรมเม่ือจําเป็น เป็นต้น

ท้ังน้ี ผู้ประกอบวิชาชีพ นักวางแผนการเงิน CFP ต้องประยุกต์ ใช้ทักษะเหล่าน้ีเพ่ือประโยชน์สูงสุดของ

ลูกค้า ซ่ึงสามารถเป็นส่ิงวัดผลความเป็นมืออาชีพของนักวางแผนการเงินคนน้ันๆ ว่าได้ทําหน้าท่ีในการ

วางแผนการเงินและให้บริการได้อย่างเหมาะสมหรือไม่

ทั ก ษ ะ ท า ง วิ ช า ชี พสํ า ห รั บ นั ก ว า ง แ ผ น ก า ร เ งิ น 

(Financial Planner Professional Skills)

หมายถึงทักษะท่ีผู้ประกอบวิชาชีพวางแผนการเงิน CFP

ต้องมีเ พ่ือให้สามารถให้คําแนะนําแก่ลูกค้าในการ

วางแผนการเงิน รวมถึงใช้ ในการประสานงานติดต่อ

บุคคลท่ีเก่ียวข้องได้อย่างดี โดย FPSB ได้แบ่งทักษะทาง

วิชาชีพดังกล่าวน้ีออกเป็น 4 ด้าน ได้แก่



1. ภาษี (Taxation)

2. การประกันภัย (Insurance)

3. การลงทุน (Investment) 

4. การวางแผนเพ่ือการเกษียณ เพ่ือการออม และรายได้ (Retirement, Saving and Income Programs)

5. กฎหมาย (Law)

6. การวิเคราะห์ทางการเงิน (Financial Analysis)

7. หน้ี (Debt)

8. สภาวะทางเศรษฐกิจและกฎระเบียบท่ีเก่ียวข้อง (Economic and Regulatory Environment)

9. แผนสิทธิประโยชน์ท่ีจะได้รับจากรัฐบาล (The Government Benefit Plans)

10. การเงินเชิงพฤติกรรม (Behavioral Finance)

11. จริยธรรมและมาตรฐาน (Ethics and Standards)

เม่ือมีท้ังองค์ความรู้และวิธีการท่ีถูกต้อง นักวางแผนการเงิน CFP จะสามารถผสานความสามารถต่าง ๆ กับ

ทักษะในวิชาชีพ เพ่ือบริการวางแผนการเงินให้กับลูกค้าได้เป็นอย่างดี

องค์ความรู้เร่ืองการวางแผนการเงิน
(Financial Planning Body of Knowledge)
นักวางแผนการเงิน CFP จะสามารถปฏิบัติงานได้อย่างมี
ประสิทธิผลน้ัน ต้องใช้องค์ความรู้ ความเข้าใจในศาสตร์
เก่ียวกับการวางแผนการเงินและอ่ืนๆ ท่ีเก่ียวข้องอย่าง
ลึกซ้ึง ท้ังในด้านทฤษฎีและปฏิบัติ ซ่ึงทาง FPSB ได้แบ่งองค์
ความรู้ท่ีสําคัญน้ีออกเป็นท้ังหมด 11 ด้าน คือ



สมาคมนักวางแผนการเงินไทย
ช้ัน 6 อาคารตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย 
เลขท่ี 93 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง 
กรุงเทพฯ 10400

info@tfpa.or.th

02-009-9393

www.tfpa.or.th

fb.me/ThaiFinancialPlanners

youtube.com/@ThaiFinancialPlanners
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